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Startups haben das Privileg, Veränderungen auf der grünen Wiese 
entwickeln zu können

3



Classtime – unser Produkt
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Valentin, CEO USA Micha, CTO Jan, CEO Schweiz

Insgesamt 14 Mitarbeiter in der Schweiz, USA, und der Ukraine

Classtime – unser Team



Classtime – unsere Kunden (Auszug)

Verlage

Schulen / 

Lehrpersonen

Firmen

750'000 

Lernende

20'000 

Lehrpersonen/ 

Ausbildner

40 (Schul-) 

Institutionen



Unsere Learnings

1 Neugierde und konstantes Hinterfragen

2 Nähe zum Kunden

3 Klarheit bzgl. des zu lösenden Problems

4 Zielbild vs. MVP

5 Experimentieren und iteratives Lernen

6 Agile Entwicklung

7 Partnerschaften



Neugierde und konstantes Hinterfragen1

Die Neugier steht immer an erster 

Stelle eines Problems, das gelöst 

werden will.

-- Galileo Galilei



Neugierde und konstantes Hinterfragen1

● Welche Faktoren und Umstände fördern das Lernen?

● Welche Faktoren und Umstände fördern Motivation und Spass? 

● Was fördert kognitive Aktivierung und intensives 

Auseinandersetzen mit Inhalten?

● Welchen Beitrag kann Technologie leisten? Wo sollte sich 

Technologie zurücknehmen?

● Kann Technologie genutzt werden, um Bereiche zu stärken, in 

welchen "analoger", persönlicher Austausch dominieren soll?



Nähe zum Kunden – Classtime's "Pädagogisches Advisory Board"2



Nähe zum Kunden – Classtime's "Pädagogisches Advisory Board"2



Klarheit bzgl. des zu lösenden Problems3

Verstehen meine

SchülerInnen, was ich 

erkläre?



Klarheit bzgl. des zu lösenden Problems3

"Meine SchülerInnen zu 

aktivieren und zu begeistern ist

eine konstante Herausforderung."



Klarheit bzgl. des zu lösenden Problems3

"Korrigieren von 

Grammatikprüfungen – es gibt

nichts monotoneres"



Zielbild vs. Minimum Viable Product (MVP)4

"Gemäss unseren

Berechnungen sollten wir damit

fliegen können"



Zielbild vs. Minimum Viable Product (MVP)4

"Nachdem wir die grundlegende

Physik verstanden haben: Lasst

uns den Flieger stärker, besser, 

schneller machen!"



Experimentieren und iteratives Lernen5



Agile Entwicklung6



Partnerschaften7
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